Poczytaj.to
otwiera podwoje
przed autorami

4 listopada 2010 wystartowal nowy serwis e-bookéw. Autorzy tego
przedsiewzigcia nazywaja poczytaj.to polskim serwisem spoleczno$ciowym
ksiegarni e-bookéw. O rozmowe na temat idei portalu poprositam Leszka
Goluchowskiego.

Katarzyna Bochenska: Jaka idea przySwieca poczytaj. to ?

L.G.: Poczytaj.to, to projekt, ktorego zatozenia ksztattowaty si¢ od przeszto 2 lat i sa
wynikiem analizy rynku i prawdziwych potrzeb e-czytelnikoéw (moim zdaniem).
Idea przyswiecajaca uruchomieniu serwisu to udostgpnienie atrakcyjnej platformy
dystrybucji e-tresci (ebookow) zarowno dla czytelnikow, jak i autoréw, w modelu
tzw. self-publishingu. W tym celu wykorzystano szereg nowatorskich i unikatowych
rozwiazan.

K.B.: A wigc postawiliScie na...

L.G.: Po pierwsze minimalizacja $ciezki zakupowej: dobrze sprawdzajace si¢ zasady
sprzedazy towaréow w wysytkowych sklepach internetowych stanowia tak na prawde
duzy problem dla ustug, jakim jest udostepnianie e-tresci. Standardowa $ciezka
sktada si¢ z 6 etapow. Poczytaj.to oferuje funkcje "czytasz i klikasz" - minimalizujac
tym samym proces decyzyjny. Nie bez znaczenia jest rowniez zastosowanie
e-portmonetki. Dokonywanie platnosci podczas procesu zakupowego czgsto wigze
si¢ z czekaniem nawet kilkudniowym na potwierdzenie transakcji. W przypadku
chegci czytania ebook'a (tu i teraz) jest to model nie do przyjgcia. Obecnie zakupy
dokonuje si¢ spontanicznie! Poczytaj.to oferuje e-portmonetk¢ ladowana
minimalnymi kwotami (poprzez przelew lub SMS). Do czytania potrzebna jest tylko
ztotowka - to mniej niz gazeta, bilet parkingowy, bilet komunikacji miejskiej.Po
drugie realizm ksiegarni. Odejs$cie od konwencji ksiegarni jako klasycznego serwisu
internetowego. Tu mamy do czynienia z regatami i potkami - doktadnie tym co
widzi czytelnik wchodzac do prawdziwej ksiggarni. Wazne jest tez to, ze po
wybraniu ksiazki, ale przed jej zakupem, nie jest skazany na czytanie tylko tych
tresci, jakie udostepni sprzedawca. Jezeli dysponujemy funduszami w e-portmonetce
mozemy - jak w prawdziwym sklepie - "wzia¢ ksiazke do reki", przeczyta¢ dowolny
fragment, oceni€ ja, a jak nam si¢ nie spodoba odtozy¢ na potke bez dokonywania
zakupow. Nowatorski system rozliczen pozwala nie ptaci¢, jezeli nie przeczytamy
wigeej niz 5% ksiazki, lub zaptaci¢ tylko proporcjonalnie w stosunku do
przeczytanej ilosci tresci, jezeli nie przekroczy ona 49% objgtosci ebooka. No i po
trzecie uniwersalizm. Zastosowany format ePUB (najbardziej popularny) bez
zabezpieczen (DRM) umozliwia odczytanie ebooka w kazdym urzadzeniu
stacjonarnym lub mobilnym obstugujacym dany format. Poczytaj.to jest platforma
otwartg i nie stosuje autorskich zabezpieczen.

K.B.: Tak zastanawiam si¢ czy dobre zalozenia nie rozbija si¢ o zimne realia.
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L.G.: To oczywiscie pokaze czas. Czytelnictwo faktycznie spada, niemniej jednak pojawita si¢ (juz jaki$ czas
temu) nowa forma czytania. E-czytania w internecie. Przeszto 50% spoteczenstwa polskiego aktywnie korzysta z
internetu, znaczna czg$¢ po to, aby zdobywaé nowe informacje — a wigc: aby czytaé, nie tylko aktualnosci, ale
rowniez blogi, fora jak i ... e-ksiazki. To co robi poczytaj.to to nic innego jak proba dojécia do tej wiasnie
catkiem pokaznej rzeszy internautow, dla ktérych e-czytanie jest bardzo wazna, o ile nie jedyna forma kontaktu
ze stowem pisanym.

K.B.: W serwisie chcecie traktowa¢ e-book nie tylko jako towar, ale i jako ...

L.G.: Jest on swoistego rodzaju "znakiem czasu", pochodna "cyfryzacji" Zycia i spoteczenstwa. A co
najwazniejsze w szczegéOlnosci dla autoréw u wydawcoéw - nowym kanalem docierania do czytelnikow
i stuchaczy. To jest tak, ze wspotczesny "cyfrowy" cztowiek korzysta z e-zasobow w sposob naturalny, to nie
jest nic "dziwacznego", odbiegajacego od standardow. Musimy zrozumie¢ i przyja¢ do wiadomosci fakt, ze
ebooki czesto sa jedynymi formami dotarcia do takich ludzi. Stanowia oni coraz liczniejsza grupg
spoteczenstwa.

K.B.: W jaki sposob chcecie trzyma¢ poziom publikowanych e-ksiazek na portalu?

L.G.: W szczegolnosci poprzez wspotprace z wydawnictwami, zwlaszcza w zakresie tzw. "poczty literackiej". Sa
to dzieta czesto nie zamowione, ale po wstgpnym ich przejrzeniu przez wydawce na platform¢ Poczytaj.to
trafiaja ksiazki o duzej warto$ci merytorycznej i warsztacie literackim.

K.B.: Z jakimi wydawnictwami udalo si¢ porozumie¢ w tej sprawie?

L.G.: Od samego poczatku kibicuje projektowi warszawskie Wydawnictwo Nowy Swiat publikujac na
poczytaj,to juz przeszto 30 tytutdow. Nawiazana jest rOwniez wspotpraca z Wydawnictwem Otwarte, ktore
kontaktuje poczytaj.to z autorami publikacji nadsytanych do wydawnictwa.

Mam nadziejg¢, ze w §lad za nimi poéjda i nastgpni wydawcy, nie tylko ksiazek, ale i magazynoéw, w
szczegoblnosci takich, ktorych gtownym kanatem dystrybucji jest wtascnie internet.

Rozmowy z wydawcami trwaja, nie sa latwe i proste, ale zaproponowana idea jest na tyle atrakcyjna i
bezkosztowa, ze z optymizmem patrze na przysztos¢ w zakresie wspotpracy.

K.B.: Czy cena 99 gr za ksiazke to nie za malo aby przyciagna¢ autorow?
L.G.: Przewodnia sentencja serwisu jest przekonanie, ze "eBook moze by¢ tani!".

K.B.: Przepraszam, ze wchodz¢ w slowo, tani, ale nie moze nie tak deprecjonizujaco tani. Napisanie
dobrego tekstu to spory wysilek i odrobina talentu.

L.G.: Podczas wielu wydarzen branzowych, w ktorych mialem przyjemnos¢ uczestniczy¢, styszatem
wypowiedzi 0sob (profesjonalistow) starajacych si¢ udowadnia¢, ze minimalna granica optacalnosci dla ebooka
to 4,99 PLN a nawet 9PLN! Jestem odmiennego zdania. Ot6z mozna zachowac atrakcyjna ceng, jezeli zmienimy
spos6b myslenia, jako autor. Kanat internetowy, to dobry kanat promocyjny w szczegdlnosci dla debiutantow,
ktorzy raczej nie maja szans na wydanie ksiazki w wersji drukowanej ze wzgledow finansowych. Poczytaj.to
pozwala na pojawienie si¢ w gronie nazwisk promowanych nie tylko przez serwis, ale réwniez i wydawnictwo
takie jak "Nowy Swiat". Identycznie ma si¢ rzecz w przypadku ksiazek wznawianych. W sieci internetowej
ebooki moga by¢ sprzedawane w sposob ciagly. Ot6z dane statystyczne pokazuja jednoznacznie, ze sprzedaz
ebookow w cenie 0,99 stanowi 54% ogoélnej sprzedazy. Kazda inna cena nie przekracza 5%-8% ogolnej
sprzedazy. Oznacza to, iz nieprawda jest, ze mozna zarobi¢ tylko wystawiajac odpowiednia wysoka ceng (jak



wspominatem na poczatku). Odpowiednio atrakcyjna tematycznie oferta i atrakcyjna cena jest gwarantem
wysokiego zainteresowania potencjalnych czytelnikow i uzytkownikow serwisem, co powinno przektadaé sie
réwniez na wysoka sprzedaz tresci, znacznie wigksza od cen stosowanych w innych serwisach sprzedajacych
ebooki kmercyjne.

K.B.: Ale czytelnik nie bedzie mial czego czytaé jeSli autor poczuje si¢ upokorzony wynagrodzeniem.
A poza tym, czy nie jest tak, Ze w naszym rozumieniu pisarstwa, autorem jest si¢ wtedy kiedy trzyma si¢
w rekach wydrukowana swoja ksiazke, pachnaca drukiem. Elektroniczna wersja tej mozliwoSci
i towarzyszacych im uczué¢ nie daje. Moze warto by pomysle¢ o jeszcze jakim§ innym motywowaniu
autoréw...?

L.G.: Poruszyta Pani ciekawa kwesti¢ rozumowania ,,pisarstwa’”.

To prawda, ze w $wiadomos$ci wielu oséb bycie pisarzem oznacza posiadanie na potce biblioteczki ksiazki
papierowej, wydrukowanej tradycyjnymi metodami, sprzedawanej w tradycyjny sposob poprzez tradycyjne
ksiggarnie. A jednak! Mamy coraz wigksze grono pisarzy, ktorzy — by¢ moze juz usatysfkacjonowani w pewien
sposob dotychczasowymi osiagnigciami — doceniaja nowy, elektroniczny kanal sprzedazy, w szczegolnosci
jezeli nie ponosza kosztow druku, magazynowania i logistyki. Oczywiscie bardzo wazny jest aspekt ceny —
wypowiadatem sie juz na ten temat troche wezesniej. Przypominam, ze poczytaj.to nie uzurpuje sobie prawa do
wylacznosci na dystrybucje — jest tylko uzupetnieniem kanatéw dystrybucyjnych w atrakcyjnym modelu
dotarcia do czytelnika. Lepiej jest popularyzowaé wlasna tworczos¢ nawet tanszym kosztem, niz odmawiaé
czytelnikowi dostepu do e-ksiazek, tylko dlatego, ze nie chce zaplaci¢ on oczekiwanej sumy, czgsto w jego
mniemaniu bardzo wygurowanej. I tutaj zwré¢my uwagg, przyktadowo, na wspomniany wczesniej w naszej
dyskusji nowy trend pisarski, jakim sa np. blogerzy piszacy duzo, czg¢sto, ciekawie i profesjonalnie! Z ich punktu
widzenia aspekt ceny nie odgrywa tak istotnej roli jak popularyzacja wihasnej tworczosci. Patrzac poprzez
pryzmat ,cyfryzacji zycia” nalezy znalez¢ zloty $rodek migdzy popularyzacja tresci, atrakcyjnoscia jej
udostepniania a jej wartoscia. Z calym przekonaniem moge poleci¢ autorom wlasnie poczytaj.to.

K.B.: Dzi¢kuje za rozmowe.



